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Introduccion

En la actualidad, las empresas se enfrentan a desafios constantes de
atraer y mantener el interés del consumidor. Las estrategias de mercado y la
las oportunidades se han convertido en elementos clave para alcanzar el éxito,
permitiendo adaptarse a las necesidades y preferencias de sus publicos
objetivo. En esta infografia se presenta de manera clara y visual las principales
estrategias y oportunidades de mercado, resaltado la importancia en el

comportamiento del consumidor y la toma de decisiones estratégicas.



ESTRATEGIAS Y
OPORTUNIDADESDE
MERCADO

E-commezce y 3 LIF
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Segmentacion para identificar grupos
homogéneos y crear ofertas personalizadas.
Posicionamiento claro que destaca el valor

diferencial de la marca.
Competir en nichos dentro de plataformas
digitales.
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Estrategias que reflejan diversidad cultural,
género y capacidades.
Campanfias que conectan auténticamente
con diversos publicos.

Apertura a nuevas oportunidades de
mercado inclusivo.
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Realidad aumentada y gamificaciéon como
herramientas para experiencias multisensoriales.
Marketing sensorial para diferenciar y aumentar el
CoOmpromiso.
Innovacion para construir lealtad en mercados
competitivos. .
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Conclusion

Las estrategias y oportunidades de mercado son esenciales para que las
empresas se mantengan vigentes y competitivas en un entorno que
constantemente cambia. Comprender al consumidor, sus motivaciones y
expectativas, permite a las organizaciones disefiar propuestas mas atractivas y
diferenciarse. No se trata solo de vender un producto o servicio, sino de
construir relaciones duraderas generando confianza, innovacion y la
satisfaccion de las necesidades del cliente. Esta infografia ver la importancia de
analizar el entorno, comprender al consumidor y aplicar estrategias efectivas

gue impulsen la competitividad y la permanencia en el mercado actual.



